
※講座時間など変更になる場合がございます。 

時間  講座内容 講師 

第
一
講
座 

13 

‥ 

00 

∫ 

14 

‥ 

30 

五感刺激マーケティング®の成功原則と実践方法 

視覚を制するものはビジネスを制する 

価値観の大変革・・・・・５つの成長戦略 

 □１ 「高い生産性」で強い集客戦略 

  ・「省力化」と「加工食材」という自滅 

 □２ 「差別化」で一番商品戦略 

  ・一番商品の「価値提案」の見える化 

 □３ 「賑わい」と「市場感」の売場戦略 

  ・「鮮度感」と「食材感」で特化 

 □４ 「活力」と「顧客接点」のオペレーション戦略 

  ・「人」が差別化 

 □５ 顧客の「囲い込み」戦略 

  ・「囲い込み」の実践で売上は安定成長 

株式会社 
五感コンサルティング 
           グループ 
   高木 雅致 
 
㈱骨太経営 代表取締役 
 

第
二
講
座 

14 

‥ 

45 

∫ 

16 

‥ 

15 

五感刺激マーケティング®による成功事例 

  どんな店でも再現できる 

一人勝ち居酒屋がやっている成功事例と具体策 

・20坪で月商400万円が2200万円になった海鮮居酒屋 

・こんな時でも月商2000万円売る焼鳥居酒屋 

・6月以降昨対比100％超えている寿司居酒屋などなど 

一人勝ち居酒屋が実践している取り組みと具体策 

①少ない品数でも高い集客を実現させるメニューのつくり方と事例 

②圧倒的な集客を生む新しい一番商品のつくり方と事例 

③強烈な差別化を生む五感刺激型の店頭づくり・キッチンづくり 

④リピーターだけで売上は伸びる。これからの顧客の囲い込み事例 

株式会社 
五感コンサルティング 
           グループ 
 グループリーダー 
   木下 尚央之 

 
㈱バリュー 代表取締役 
 

第
三
講
座 

16 

‥ 

30 

∫ 

17 

‥ 

00 

これからの成長の波に乗り 

成長市場をつかみとる成果を出す 

一人勝ち居酒屋づくりの成功の決め手とポイント 

株式会社 
五感コンサルティング 
           グループ 
 グループリーダー 
   木下 尚央之 
 
㈱バリュー 代表取締役 

終了後  個別無料経営相談（お気軽にお申し込みください）  

繁
盛
事
例 



2020年9月29日(火) 生き残り戦略から脱却し、一人勝ち居酒屋へ 

繁盛店居酒屋事例セミナー お申込用紙 ( 収録 CD お申込み ) 

【１】日時 ： 2020年 9月 29日（火）13：00～17：00 受付 12：30 ～ 

【２】会場 ： ＡＰ東京八重洲（東京）13階 Ａルーム 

【３】参加料金 ( 税込 )： １名様あたり  ： ３０，０００ 円  

【４】お申込みについて：下記ご記入の上 ＦＡＸ 送信をお願いします。 

【５】料金のお振込みについて： 
 申込連絡確認後、１週間以内に下記セミナーお申込み専用口座へお振込みをお願いします。 

 三井住友銀行 新大阪支店 普通４４６１９０３ ｶ)ｺﾞｶﾝｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞｸﾞﾙｰﾌﾟ 
 

 

【６】収録ＣＤお申込みについて： 
下記 ＣＤ 申込欄にチェックを入れ、ＦＡＸ をお送りください。 

【７】お問い合わせ：株式会社 五感コンサルティンググループ 

〒532-0011 大阪市淀川区西中島7-1-29 新大阪SONEビル7階 

TEL：06-6829-7853 (10 時～ 17 時 )  担当：ヒラマツ,オオタ 

□ＣＤ セット申し込む 
 価格  ３０，０００円（税込） 

9/29までに上記専用口座へお振込みをお願いします。お届け予定は10月中旬頃。ご入金確認後に発送します。 

当日どうしても 
ご 参 加 
頂けない方に 

6回聞いて、初めて頭に記憶されます。 

  FAX：０６-６８８９-３５７０ 

      

      

  〒   －  

 ※お申込確認のため、ご連絡させていただきます。 

         

 

 

 
 

参

加

者 

 

      

 

  

 

  

 

  

      

 

  

 

  

 

  

      

 

  

 

  

 

  

メールアドレス 
h
g0

72
0
2
0
 


